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Введение  

В быстро развивающемся цифровом пространстве средства массовой информации, 

блогеры и медиаперсоны постоянно ищут эффективные и надежные платежные системы 

и инструменты монетизации для поддержки своих усилий по созданию и 

распространению контента.  

Поскольку традиционные источники доходов иссякают, в основном из-за того, что доходы 

от рекламы перекачиваются доминирующими платформами, такими как Facebook и 

Google, на сегодняшний день появились и активно развиваются альтернативные 

инструменты и пути получения доходов для производства и распространения контента.  

В этом исследовании рассмотрены различные инструменты монетизации и платежные 

системы, доступные в Армении, Грузии, Молдове и Украине, описаны их  функции, 

преимущества, ограничения, а также некоторые примеры их использования. 

Данная публикация подготовлена Анной Барсегян и Артуром Папяном, под редакцией 

Олега Хоменка, в рамках проекта “ Supporting independent media networking in Eastern 

Europe”, реализуемого Медиа Институтом Fojo (Швеция)  при финансовой поддержке  

Шведского Института (SI), и рассчитана на менеджеров и редакторов медиа, создателей 

медиаконтента в странах Восточной Европы. 

Эта публикация распространяется на условиях лицензии Creative Commons Attribution-

Non Commercial-ShareAlike 3.0 Unported License. Вы можете свободно копировать, 

распространять, демонстрировать эту публикацию и создавать производные при 

сохранении ссылки на Институт FOJO, а также при условии, если эта работа не 

используется в коммерческих целях, а какие-либо работы, созданные на основе этой 

публикации, распространяются по лицензии, идентичной этой. Посмотреть лицензионные 

условия можно по ссылке: http://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/3.0/  

  

http://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/3.0/
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Инструменты монетизации 

 

В современном медиапространстве существует множество инструментов монетизации, 

которые помогают некоммерческим организациям, независимым авторам и медиа-

платформам получать финансирование и развивать свои проекты. Среди них 

выделяются пожертвования, подписки, клубные модели, freemium-подход, партнерские и 

спонсорские программы, платные модели без рекламы, контекстная реклама, интернет-

магазины и краудфандинговые системы.  

 

Каждый из этих инструментов имеет свои особенности и преимущества, позволяя 

создателям контента выбирать наиболее подходящие стратегии для монетизации своей 

аудитории и обеспечения устойчивого дохода. 

 

1. Пожертвования и краудфандинговые системы позволяют некоммерческим 

организациям, независимым авторам и медиа-платформам получать 

финансирование через добровольные взносы от своих пользователей и 

сторонников. Платформы вроде Patreon и Buy Me a Coffee упрощают процесс 

сбора как единоразовых, так и регулярных пожертвований, делая эту бизнес-

модель все более популярной среди создателей контента. 

2. Подписка дает стабильный доход за счет регулярных платежей от пользователей 

- как правило, помесячных или годовых. Такую модель активно применяют 

медиакомпании, стриминговые сервисы и разработчики программного 

обеспечения, предоставляя клиентам постоянный доступ к своим продуктам и 

услугам в обмен на периодические выплаты. 

3. Клубная модель предполагает создание закрытых сообществ, где участники 

получают особые привилегии - премиальный контент, доступ к мероприятиям и 

другие эксклюзивные возможности. Такой формат, характерный для элитных 

клубов и премиальных онлайн-платформ, не только генерирует доход, но и 

формирует крепкие связи между участниками, развивая их лояльность к бренду и 

усиливая чувство причастности к избранному кругу. 

4. Freemium-модель сочетает бесплатный доступ к базовому функционалу с 

платными премиум-возможностями. Этот подход особенно популярен среди 

разработчиков программного обеспечения и мобильных приложений: 

пользователи могут опробовать основной продукт без оплаты, а затем принять 

решение о покупке расширенных функций, оценив реальную пользу сервиса. 

5. Партнерские и спонсорские программы строятся на взаимовыгодном 

сотрудничестве: бренды и организации обеспечивают финансирование в обмен на 

продвижение своих продуктов или услуг. Такая модель стала основным 

источником дохода для многих инфлюенсеров, блогеров и медиаплатформ, 

которые создают спонсорский контент и интегрируют рекламные материалы 

партнеров в свои проекты. 

6. Платная модель без рекламы предоставляет пользователям возможность 

потреблять контент в более комфортном формате, избегая рекламных вставок. 

https://www.patreon.com/home
https://buymeacoffee.com/
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Этот подход широко используется новостными порталами и блог-платформами, 

которые предлагают своим читателям улучшенный пользовательский интерфейс 

за дополнительную плату - от крупных медиа-компаний до независимых онлайн-

изданий. 

7. Контекстная реклама позволяет медиа-платформам и создателям контента 

монетизировать свою аудиторию за счет показа релевантных объявлений. 

Сервисы, такие как Google AdSense (https://adsense.google.com/start/), Yandex 

Direct (https://yandex.com/support/direct/), YouTube Partner Program 

(https://www.youtube.com/intl/en_us/creators/partner-program/) и Facebook Audience 

Network 

(https://www.facebook.com/business/help/adsmanagerbuiltin/788333711222886/), 

предоставляют возможность размещать объявления, которые соответствуют 

интересам и поведению пользователей. Эти платформы используют алгоритмы 

машинного обучения для точного таргетинга, что повышает вероятность 

взаимодействия с рекламой и, соответственно, доходы от нее. Контекстная 

реклама становится все более популярной благодаря своей эффективности и 

возможности охватить широкую аудиторию. 

8. Интернет-магазины и продажа товаров (merchandise)  позволяют медиа-

платформам и создателям контента монетизировать свою аудиторию за счет 

продажи брендированной продукции. Платформы, такие как Shopify 

(https://www.shopify.com/), Etsy (https://www.etsy.com/), и WooCommerce 

(https://woocommerce.com/), предоставляют удобные инструменты для создания и 

управления онлайн-магазинами. Эти сервисы позволяют продавать широкий 

ассортимент брендированных товаров, от одежды и аксессуаров до книг и 

сувениров, что помогает укрепить связь с аудиторией, создать дополнительные 

источники дохода и продвигать собственный бренд. 

 

  

https://adsense.google.com/start/
https://yandex.com/support/direct/
https://www.youtube.com/intl/en_us/creators/partner-program/
https://www.facebook.com/business/help/adsmanagerbuiltin/788333711222886/
https://www.shopify.com/
https://www.etsy.com/
https://woocommerce.com/
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Описание платформ и инструментов монетизации 

 

В следующем разделе будут рассмотрены различные платформы и инструменты 

монетизации, их особенности и способы использования. Мы подробно остановимся на 

таких методах, как пожертвования, подписки, клубные модели, freemium-подход, 

партнерские и спонсорские программы, платные модели без рекламы, контекстная 

реклама, интернет-магазины и краудфандинговые системы. Эти инструменты помогут 

выбрать наиболее эффективные стратегии для монетизации вашего контента и 

обеспечения устойчивого дохода. 

 

Платформы для краудфандинга 

 

GoFundMe 

*Доступно для физических лиц или организаций из стран, не поддерживаемых платформой, таких как 

Армения, Грузия, Молдова, Украина и Польша, через обходной путь, включающий сотрудничество с 

партнёром из поддерживаемой страны. 

GoFundMe (https://www.gofundme.com ) — одна из ведущих краудфандинговых платформ, 

позволяющая людям и организациям собирать средства на различные цели. 

На данный момент физические лица и организации из Армении, Грузии, Молдовы и 

Украины не могут напрямую запускать проекты и выводить пожертвования через 

GoFundMe, так как эти страны не входят в число 20 поддерживаемых платформой для 

перевода средств. Для доступа к собранным средствам необходимо иметь партнерскую 

организацию в одной из 20 стран,  создать сбор в поддерживаемой стране и 

соответствовать определённым требованиям. Среди них: наличие местного банковского 

счёта, удостоверения личности, выданного государством, налогового или социального 

номера, номера телефона и адреса проживания в этой стране. Кроме того, организатору 

должно быть не менее 18 лет. 

Несмотря на ограничения, GoFundMe пользуется популярностью благодаря своему 

глобальному охвату, высокой степени доверия и безопасной обработке платежей, что 

помогает привлекать доноров со всего мира. В качестве альтернативы люди и 

организации из Армении, Грузии, Молдовы, Украины и Польши могут сотрудничать с 

партнёрами из поддерживаемой страны, которые займутся административными 

задачами, такими как создание сбора средств и обработка выплат. Такое сотрудничество 

позволяет получить доступ к пожертвованиям, несмотря на ограничения GoFundMe. 

Как начать кампанию 

https://www.gofundme.com/
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Для начала зарегистрируйтесь на платформе и создайте страницу сбора средств. 

Укажите страну, в которую будут направлены собранные средства, определите, 

собираете ли вы деньги для себя или для кого-то другого, установите цель сбора и 

предоставьте информацию о себе и проекте. После завершения настройки запустите 

кампанию. 

Сборы на GoFundMe становятся активными сразу после создания — без необходимости 

прохождения проверки или подтверждения. 
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После запуска кампании настройте переводы средств. Для этого подтвердите адрес 

электронной почты, введите банковские реквизиты, а также укажите своё полное имя, 

дату рождения, гражданство и другую необходимую информацию для идентификации. 

Это гарантирует безопасный перевод средств на указанный счёт. 
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Комиссия 

 

Создание сборов на GoFundMe бесплатно, однако с каждой пожертвованной суммы 

взимается комиссия за обработку транзакции в размере 2,9% плюс $0,30. Средства 

переводятся электронным способом на зарегистрированный банковский счёт 

организатора в течение 2–10 рабочих дней. Если сбор организован для другого человека, 

можно указать бенефициара, который будет получать средства напрямую. 

 

На GoFundMe нет сроков, минимальных или максимальных целей, что позволяет 

организаторам выводить средства, даже если поставленная цель не достигнута. 
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Kickstarter  

*Доступно для физических лиц или организаций из стран, не поддерживаемых платформой, таких как 

Армения, Грузия, Молдова и Украина, через обходной путь, включающий сотрудничество с партнёром из 

поддерживаемой страны. 

Доступно для физических лиц и организаций из Польши. 

Kickstarter (https://www.kickstarter.com) — это платформа для сбора средств, 

направленная на финансирование творческих проектов в различных областях, включая 

искусство, комиксы, дизайн, кино и видео, игры, журналистику, фотографию, 

издательское дело, технологии и театр. Каждый проект должен иметь чёткую и 

достижимую цель, например, создание музыкального альбома, выпуск книги или 

разработку инновационного продукта. 

 

Создатели проектов самостоятельно устанавливают цели по сбору средств и сроки, 

которые могут составлять от 1 до 60 дней. После запуска проекта цель и срок изменить 

нельзя. Кампании нельзя приостановить, но создатели могут в любой момент отменить 

проект и запустить его заново. 

 

Платформа работает по принципу «всё или ничего»: если проект не достигает 

установленной цели по сбору средств, средства с поддерживающих не списываются, а 

создатель не получает никаких денег. Этот подход гарантирует, что создатели получат 

полный бюджет, необходимый для реализации своих проектов. 

 

https://www.kickstarter.com/
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Доступность 

Хотя Kickstarter принимает поддержку от пользователей со всего мира, создавать 

кампании напрямую могут только резиденты и компании из определённых стран, таких как 

США, Великобритания, Канада, Австралия и большинство европейских стран. 

Создатели проектов из регионов, не поддерживаемых Kickstarter, таких как Грузия и 

Армения, могут воспользоваться услугами, например, Stripe Atlas, чтобы 

зарегистрировать компанию в США, открыть местный банковский счёт и управлять 

проектами на Kickstarter в долларах США. 

Услуга Stripe Atlas стоит $400 единоразово за создание компании и дополнительно $100 

ежегодно за обслуживание услуг зарегистрированного агента. 

 

Как запустить проект 

Чтобы запустить проект, физические лица должны быть старше 18 лет, проживать в 

стране, где базируется проект, и иметь удостоверение личности, выданное государством. 

Для организаций проект должен быть зарегистрирован в стране, где юридически 

оформлен бизнес или организация, с предоставлением удостоверений личности и 

https://stripe.com/atlas/kickstarter
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налоговых документов. Также требуется местный банковский счёт и кредитная или 

дебетовая карта на имя физического лица или организации. 

Запуск проекта на Kickstarter начинается с регистрации и выбора категории, подкатегории 

и местоположения для вашей идеи. После ознакомления с правилами платформы 

создатели оформляют свой проект, добавляя название, описание, цель сбора средств, 

продолжительность кампании и вознаграждения для поддерживающих. Затем 

предоставляется личная информация и платёжные данные, после чего проект 

отправляется на проверку. 

Команда Trust & Safety Kickstarter проверяет проекты на соответствие правилам и 

наличие чётких целей. Этот процесс может занять до трёх рабочих дней. Если требуются 

исправления, время может увеличиться. После одобрения проект готов к запуску. 
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Комиссия 

В случае успешного финансирования проекта Kickstarter взимает комиссию в размере 5% 

от общей суммы собранных средств. Кроме того, платёжный оператор Stripe удерживает 

комиссию за обработку платежей, составляющую примерно 3–5%. 

 

 

Crowdfundr 

*Доступно для физических лиц и организаций из Грузии, Молдовы и Польши. 

Crowdfundr (https://crowdfundr.com) — это глобальная платформа для краудфандинга, 

предназначенная для создателей, художников и инноваторов. Она предоставляет гибкие 

инструменты для сбора средств, включая настраиваемые кампании и выбор между двумя 

моделями финансирования:  

● Все или ничего: Вложения обрабатываются только в случае, если кампания 

достигает своей цели до установленного срока. Эта модель идеально подходит 

для проектов, которые требуют минимального бюджета для успешного 

https://crowdfundr.com/
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завершения. После достижения цели создатели могут выбрать, продлить 

кампанию или завершить её.  

● Все оставь себе: Вложения обрабатываются и поступают немедленно, 

предоставляя создателям быстрый доступ к средствам, независимо от того, была 

ли достигнута цель. 

Как запустить кампанию 

 

Для того чтобы запустить кампанию, создатели должны зарегистрироваться на 

платформе, подтвердить и верифицировать свой аккаунт, а затем создать свою 

кампанию. Это включает в себя добавление названия, описания, категории, медиа 

(фотографий/видеоматериалов), типа финансирования, цели и срока окончания. 

Создатели также указывают, является ли кампания для них самих, для другого человека 

или организации.  

 

Далее необходимо указать местоположение банковского счета, подключить аккаунт 

PayPal или Stripe и выбрать предпочитаемую структуру выплат. Кампании запускаются 

без периода проверки, но создатели должны убедиться, что они соответствуют 

рекомендациям Crowdfundr и местным законам. Как только вся необходимая информация 

будет предоставлена, кампания готова к запуску. 

 

 

Доступность 

 

Crowdfundr доступен по всему миру, но поскольку для обработки платежей используются 

Stripe и PayPal, доступность может зависеть от региона. Внесенные средства поступают 
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непосредственно на аккаунт создателя в Stripe или PayPal, с удержанием комиссии в 

процессе транзакции. 

 

 

Комиссия 

Crowdfundr предоставляет создателям возможность выбрать, как будут распределяться 

комиссии, через три варианта. Они определяют, кто оплачивает платформенные и 

процессинговые сборы — создатель, поддерживающие или оба. 

1. Добровольные чаевые: Нет платформенных сборов; поддерживающие могут 

оставить чаевые для Crowdfundr. Создатели платят только процессинговые сборы, 

которые составляют около 3,5%. 

2. Восстановление комиссии: Поддерживающие просят покрыть платформенную 

комиссию в размере 5% и процессинговые сборы. Если они откажутся, эти сборы 

оплачивает создатель. 

3. Фиксированная ставка: Создатели платят платформенную комиссию в размере 

5% плюс процессинговые сборы, которые в совокупности составляют примерно 

8,5%. 

 

Patreon 

* Доступно для создателей контента из Армении, Грузии, Украины, Молдовы и Польши. 
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Patreon (https://www.patreon.com ) — это платформа, которая помогает авторам создавать 

сообщество, делиться эксклюзивным контентом и зарабатывать, предлагая подписки или 

продавая цифровые продукты. Платформа предоставляет инструменты для музыкантов, 

писателей, подкастеров, дизайнеров и других творческих профессионалов, позволяя им 

настраивать страницы, организовывать публикации и общаться со своей аудиторией 

через чаты, электронные письма и подписки. 

 

Patreon предлагает: 

● Платные подписки: Авторы могут предлагать ежемесячные или годовые подписки 

с настраиваемыми уровнями и эксклюзивными привилегиями, такими как ранний 

доступ к контенту или материалы "закулисного" характера. 

● Продажа цифровых продуктов: Возможность продавать видео, аудиофайлы, 

произведения искусства, обучающие материалы, шаблоны и многое другое. 

https://www.patreon.com/
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Как начать использовать Patreon 

Чтобы создать аккаунт на Patreon, зарегистрируйтесь бесплатно, настройте свою 

страницу, выберите формат монетизации — платные подписки или продажу цифровых 

продуктов, — и начните продвигать свою страницу, делясь ею с аудиторией. 
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Выберите предпочтительный способ вывода средств, введите необходимые банковские 

или платёжные данные и завершите процесс верификации. Patreon поддерживает прямой 

банковский перевод через Stripe для авторов из США, PayPal для пользователей по 

всему миру и Payoneer для тех, кто находится за пределами США. 
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Планы подписки и комиссии Patreon 

Patreon предлагает два основных плана подписки для создателей: 

● Pro: Patreon удерживает 8% от вашего дохода, а также дополнительные сборы за 

обработку платежей, конвертацию валют и вывод средств (около 2,9%–5%). 

● Premium: Patreon удерживает 12% от вашего дохода, плюс те же дополнительные 

сборы за обработку платежей, конвертацию валют и вывод средств. 

Помимо подписок, Patreon предлагает функцию Commerce, которая позволяет авторам 

продавать цифровые продукты или осуществлять разовые продажи. В этом случае 

Patreon взимает 5% от месячного дохода от продаж, а также сборы за обработку 

платежей, конвертацию валют, вывод средств и любые применимые налоги. 

Buy me a coffee 

*Доступно для создателей контента из Армении, Молдовы, Украины и Польши. 

Buy Me a Coffee (https://buymeacoffee.com) — это платформа для членства и 

пожертвований, которая позволяет создателям контента, художникам, писателям и 

другим людям получать финансовую поддержку от своей аудитории. Поддерживающие 

могут: 

● Делать одноразовые пожертвования («купить кофе»). 

● Подписываться на планы членства для постоянной поддержки. 

● Покупать товары из магазина создателя, как цифровые, так и физические. 

https://buymeacoffee.com/
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Создатели  контента могут настраивать свои страницы, используя собственные цвета, 

изображения и элементы брендинга. Можно создавать несколько уровней членства с 

уникальными привилегиями, такими как эксклюзивные посты, контент из закулисья или 

персональные благодарности, и продвигать эти предложения среди своей аудитории. 

 

Как зарегистрироваться 

Чтобы зарегистрироваться на платформе Buy Me a Coffee, выберите имя пользователя, 

которое отражает ваш бренд — это будет часть вашего URL-адреса (например, 

buymeacoffee.com/username). Зарегистрируйтесь с помощью электронной почты или 

аккаунтов Google или Apple, подтвердите свой email, чтобы активировать аккаунт. 

Заполните профиль, добавив имя, краткую биографию и фотографию. Привяжите 

существующий аккаунт Stripe или создайте новый через платформу для получения 

выплат. 
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Настройте страницу, используя цвета, изображения и галереи, которые соответствуют 

вашему бренду. Создайте несколько уровней членства, каждый с эксклюзивными 

привилегиями, такими как доступ к уникальному контенту или личные упоминания. Когда 

страница будет готова, поделитесь ею с вашей аудиторией, чтобы начать получать 

поддержку через пожертвования, подписки или продажи товаров. 



 22 

 

 

Комиссии 

 

Buy Me a Coffee взимает комиссию 5% с ваших доходов. Кроме комиссии платформы, 

Stripe взимает комиссию за обработку платежей, обычно около 2,9% + $0,30 за 

транзакцию для платежей по кредитной карте. 

 

KUNA Pay 

KUNA Pay (https://kunapay.io) - это платформа для приема криптовалютных платежей, 

которая позволяет медиа и другим организациям получать пожертвования и платежи в 

криптовалюте. С помощью KUNA Pay можно создавать счета, генерировать безопасные 

ссылки для оплаты и отслеживать все транзакции в режиме реального времени. 

Платформа поддерживает множество криптовалют, таких как Bitcoin, Ethereum, Tether и 

другие, и позволяет автоматически конвертировать поступающие платежи в евро или 

оставлять их в исходной криптовалюте. 
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Как медиа могут использовать KUNA Pay для получения пожертвований и платежей 

в криптовалюте 

Зарегистрируйтесь на платформе KUNA Pay и создайте аккаунт, а в контрольной панели 

аккаунта добавьте свою компанию (организацию) и пройдите верификацию. В процессе 

понадобится предоставить документы по регистрации организации, паспорт и 

подтверждение адреса. 

На следующем этапе создайте криптовалютные счета и расшариваемые ссылки для 

получения криптовалютных платежей от ваших доноров и клиентов. 

Пример использования KUNA Pay на bihus.info: Платформа bihus.info использует 

KUNA Pay для получения пожертвований в криптовалюте. На странице 

https://checkout.kunapay.io/bihusinfo пользователи могут выбрать удобную для них 

криптовалюту и сделать пожертвование, поддерживая редакцию bihus.info. Это позволяет 

bihus.info привлекать доноров со всего мира и получать средства быстро и безопасно. 

https://checkout.kunapay.io/bihusinfo
https://checkout.kunapay.io/bihusinfo
https://checkout.kunapay.io/bihusinfo
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Ko-Fi 

*Доступно для создателей контента из Армении, Грузии, Украины, Молдовы и Польши. 

 

Ko-fi (https://ko-fi.com/) — это онлайн-платформа, где создатели контента могут получать 

финансовую поддержку от своей аудитории. Платформа позволяет поклонникам 

жертвовать небольшие суммы, символически сравнимые с ценой чашки кофе, чтобы 

https://ko-fi.com/
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выразить благодарность за творчество. Ko-fi ценят за простоту и гибкость: здесь можно 

принимать пожертвования, запускать подписки и продавать товары. 

Создатели контента могут настроить свою страницу, добавить описание, элементы 

брендинга и кнопку “Угостите меня кофе” для быстрого приёма пожертвований. 
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Создатели контента используют Ko-fi для: 

● Получения разовых пожертвований от поклонников и подписчиков. 

● Создания подписок с эксклюзивным контентом, похожих на Patreon. 

● Продажи цифровых товаров (например, электронных книг, уроков или 

произведений искусства) и физических предметов. 

● Приёма запросов на индивидуальные проекты и управления заказами на основе 

комиссий. 

● Установки конкретных целей для сбора средств, таких как обновление 

оборудования, участие в мероприятиях или завершение проектов. 

● Сбора средств на личные или творческие проекты без использования 

традиционных краудфандинговых платформ. 
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Как зарегистрироваться 

Зайдите на сайт Ko-fi и нажмите «Sign Up» (Регистрация), затем выберите способ 

регистрации: с помощью электронной почты или через учетную запись Google или 

социальные сети. Далее создайте свою страницу, указав имя, никнейм и краткое 

описание вашей деятельности. Вы можете настроить профиль, добавив изображения и 

баннеры, а затем подключить платёжные системы, такие как PayPal или Stripe, для 

получения средств. После настройки страницы вы сможете поделиться её ссылкой со 

своей аудиторией. 
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Комиссии 

 

Ko-fi не взимает комиссию с разовых пожертвований, однако к ним применяются 

стандартные комиссии за обработку платежей через PayPal или Stripe, обычно около 2-

3%. 

 

При продаже товаров или предложении подписок платформа удерживает 5% комиссии, 

если вы не подписаны на Ko-fi Gold. Подписка на Ko-fi Gold стоит $6 в месяц или $66 в год 
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и предоставляет дополнительные возможности, такие как улучшенная настройка 

профиля, аналитика и отмена 5% комиссии на продажи и подписки. 

Biggggidea.com 

*Доступно только для физических лиц и организаций с банковским счётом в Украине 

Biggggidea.com (https://biggggidea.com) — это украинская краудфандинговая платформа, 

известная как Спільнокошт, которая поддерживает различные социальные, культурные и 

инновационные проекты. Чтобы запустить проект на платформе Biggggidea.com, сначала 

зарегистрируйтесь. В настоящее время создавать проекты могут только физические лица 

или организации, имеющие банковский счёт в Украине.  

 

После регистрации выберите один из двух вариантов: сбор средств или сотрудничество. 
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Для сбора средств доступны три варианта: 

1. Разовый сбор средств: Подходит для краткосрочных проектов с чётко 

определённой целью, сроками реализации и фиксированным бюджетом. 

2. Ежемесячный сбор средств: Идеален для долгосрочных инициатив, которые 

требуют регулярного ежемесячного финансирования для покрытия операционных 

расходов или достижения постоянных целей. 

3. Peer-to-Peer сбор средств: Прекрасный вариант для привлечения друзей и 

знакомых к поддержке существующего проекта, например, в честь юбилея, дня 

рождения или другого особого события. 

Как подать заявку на проект 

 

Начните с заполнения формы, указав название проекта, его описание, бюджет, необходимую 

сумму и контактные данные. После отправки ваша заявка пройдёт проверку на 

соответствие, которая может занять до 25 дней. После одобрения вы сможете приступить к 

разработке страницы вашей кампании на сайте Biggggidea.com. Вы можете редактировать и 

дополнять страницу видео, фотографиями и текстом даже до окончательного утверждения. 

После окончательного рассмотрения Наблюдательным советом ваша кампания станет 

активной на платформе. 
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Как автор проекта, вы сможете создать динамическую страницу, управлять своей 

краудфандинговой кампанией, устанавливать цели и сроки, добавлять необязательные 

вознаграждения для доноров, делиться обновлениями, взаимодействовать с 

поддерживающими и, конечно же, получать пожертвования. Средства будут поступать 

напрямую на привязанный банковский счёт или карту по мере достижения целей или этапов 

кампании в соответствии с условиями, установленными в процессе подачи заявки. Для 

обеспечения прозрачности вы обязаны предоставлять донорам ежемесячные финансовые 

отчёты и отчёты о ходе реализации проекта. 

Biggggidea.com не взимает комиссию с пожертвований — доход платформы формируется 

исключительно за счёт добровольных чаевых, оставляемых донорами. 

Particip.md 

*Доступно только для физических лиц и организаций с банковским счетом в Молдове 

Particip.md (https://www.particip.md) — это платформа для граждан Молдовы, которая 

позволяет создавать, поддерживать и финансировать проекты, направленные на решение 
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важных проблем в стране. Чтобы запустить проект на платформе Particip.md, сначала 

зарегистрируйтесь. В настоящее время создавать проекты могут только физические лица 

или организации, имеющие банковский счёт в Молдове. После регистрации выберите один 

из двух вариантов: сбор средств или сотрудничество. 

 

Для сбора средств доступны три варианта: 

1. Разовый сбор средств: Подходит для краткосрочных проектов с чётко 

определённой целью, сроками реализации и фиксированным бюджетом. 

2. Ежемесячный сбор средств: Идеален для долгосрочных инициатив, которые 

требуют регулярного ежемесячного финансирования для покрытия операционных 

расходов или достижения постоянных целей. 

3. Peer-to-Peer сбор средств: Прекрасный вариант для привлечения друзей и 

знакомых к поддержке существующего проекта, например, в честь юбилея, дня 

рождения или другого особого события. 

Как подать заявку на проект 

Начните с заполнения формы, указав название проекта, его описание, бюджет, необходимую 

сумму и контактные данные. После отправки ваша заявка пройдёт проверку на 

соответствие, которая может занять до 25 дней. После одобрения вы сможете приступить к 

разработке страницы вашей кампании на сайте Particip.md. Вы можете редактировать и 

дополнять страницу видео, фотографиями и текстом даже до окончательного утверждения. 
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После окончательного рассмотрения Наблюдательным советом ваша кампания станет 

активной на платформе. 

Как автор проекта, вы сможете создать динамичную страницу, управлять своей 

краудфандинговой кампанией, устанавливать цели и сроки, добавлять необязательные 

вознаграждения для доноров, делиться обновлениями, взаимодействовать с 

поддерживающими и, конечно же, получать пожертвования. Средства будут поступать 

напрямую на привязанный банковский счёт или карту по мере достижения целей или этапов 

кампании в соответствии с условиями, установленными в процессе подачи заявки. Для 

обеспечения прозрачности вы обязаны предоставлять донорам ежемесячные финансовые 

отчёты и отчёты о ходе реализации проекта. 

Particip.md не взимает комиссию с пожертвований — доход платформы формируется 

исключительно за счёт добровольных чаевых, оставляемых донорами. 

ReArmenia 

*Доступно только для физических лиц и организаций с банковским счётом в Армении 

 

ReArmenia (https://rearmenia.com/en) — глобальная платформа для армян, которая 

позволяет создавать, поддерживать и финансировать проекты, направленные на 

решение важных проблем в Армении. 

 

Чтобы запустить проект на платформе reArmenia, сначала зарегистрируйтесь. В 

настоящее время создавать проекты могут только физические лица или организации, 

имеющие банковский счёт в Армении. После регистрации выберите один из двух 

вариантов: сбор средств или сотрудничество. 

 

Для сбора средств доступны три варианта: 

https://rearmenia.com/en
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1. Разовый сбор средств: Подходит для краткосрочных проектов с чётко 

определённой целью, сроками реализации и фиксированным бюджетом. 

2. Ежемесячный сбор средств: Идеален для долгосрочных инициатив, которые 

требуют регулярного ежемесячного финансирования для покрытия операционных 

расходов или достижения постоянных целей. 

3. Peer-to-Peer сбор средств: Прекрасный вариант для привлечения друзей и 

знакомых к поддержке существующего проекта, например, в честь юбилея 

медиадня рождения или другого особого события. 

Если вы заинтересованы в сотрудничестве, вы можете запросить: 

● Натуральные пожертвования: предоставление материальных вещей, таких как 

инструменты или оборудование. 

● Поддержку на основе навыков: поиск участников команды, консультантов иили 

экспертов для реализации вашего проекта. 
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Как подать заявку на проект 

Начните с заполнения формы, указав название проекта, его описание, бюджет, 

необходимую сумму и контактные данные. После отправки ваша заявка пройдёт проверку 

на соответствие, которая может занять до 25 дней. После одобрения вы сможете 

приступить к разработке страницы вашей кампании на сайте reArmenia.com. Вы можете 

редактировать и дополнять страницу видео, фотографиями и текстом даже до 

окончательного утверждения. 
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После окончательного рассмотрения Наблюдательным советом ваша кампания станет 

активной на платформе. Как автор проекта, вы сможете создать динамичную страницу, 

управлять своей краудфандинговой кампанией, устанавливать цели и сроки, добавлять 

необязательные вознаграждения для доноров, делиться обновлениями, 

взаимодействовать с поддерживающими и, конечно же, получать пожертвования. 

Средства будут поступать напрямую на привязанный банковский счёт или карту по мере 

достижения целей или этапов кампании в соответствии с условиями, установленными в 

процессе подачи заявки. 
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Для обеспечения прозрачности вы обязаны предоставлять донорам ежемесячные 

финансовые отчёты и отчёты о ходе реализации проекта. 

Комиссии 

reArmenia не взимает комиссию с пожертвований — доход платформы формируется 

исключительно за счёт добровольных чаевых, оставляемых донорами. 

 

 

 

Инструменты контекстной рекламы и продажи контента 

Google AdSense 

 
*Доступно для физических лиц и организаций из Армении, Грузии, Украины, Молдовы и Польши. 

 

Google AdSense (https://adsense.google.com/start/) — это сервис, который позволяет 

владельцам сайтов зарабатывать на размещении рекламы. Google автоматически 

подбирает рекламу, которая соответствует содержанию сайта и интересам его 

посетителей. Доход генерируется, когда пользователи взаимодействуют с рекламой, 

например, кликают на неё. Рекламу создают и оплачивают рекламодатели для 

продвижения своих товаров или услуг, а заработок сайта зависит от ставок, 

установленных рекламодателями за показы и клики. 

Для работы с Google AdSense владельцу сайта нужно добавить специальный рекламный 

код, чтобы указать места размещения рекламы. Рекламодатели участвуют в аукционах в 

реальном времени за эти места, и показывается реклама с наивысшими ставками. Google 

берёт на себя всю работу с рекламодателями, включая выставление счетов и обработку 

платежей. 

 

Как начать 

 

Для создания аккаунта в AdSense владельцам сайтов и создателям контента необходимо 

иметь аккаунт Google (существующий или новый) и оригинальный контент, которым они 

владеют, например, сайт или блог, соответствующий правилам AdSense. Для активации 

нужно указать платежные данные и добавить код AdSense на сайт. Обычно Google 

проверяет аккаунт и сайт в течение нескольких дней, но иногда этот процесс может 

занять до 2-4 недель. После одобрения на сайте начнут появляться рекламные 

объявления, и вы сможете начать зарабатывать. 

https://adsense.google.com/start/
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AdSense работает по ежемесячному циклу выплат, обрабатывая платежи с 21 по 26 

число каждого месяца, при условии, что баланс аккаунта достигает минимальной суммы 

для выплаты и нет блокировок. Порог для выплаты, обычно составляющий $100 в США 

или эквивалент в других валютах, — это минимальная сумма, которую нужно заработать 

для получения выплаты. Платежи осуществляются, как только этот порог достигнут и все 

шаги по настройке выплат завершены. 

В таких странах, как Армения и Грузия, выплаты обычно производятся через банковский 

перевод, который перечисляет средства прямо на местный банковский счет. Этот процесс 

может занять до 15 рабочих дней. 
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Комиссии 

 

AdSense взимает комиссию в размере 20% с дохода, полученного через AdSense для 

контента, предоставляя издателям 80% от заработка. Для рекламы, приобретенной через 

Google Ads, комиссия составляет 32%, оставляя издателям 68% от дохода, что зависит от 

эффективной стоимости за тысячу показов (eCPM), установленной ставками 

рекламодателей. 

 

Эти комиссии одинаковы по всему миру и не зависят от конкретного издателя. 

 

YouTube Partner Program1  

 
*Доступно для создателей контента из Грузии, Украины, Молдовы и Польши. 

 

Создатели контента перечисленных странах могут монетизировать свои каналы на 

YouTube через рекламу, подписки и другие инструменты монетизации, при условии, что 

они соответствуют требованиям программы. 

 

Программа YouTube Partner предоставляет создателям контента доступ к ресурсам 

YouTube, функциям монетизации и команде поддержки создателей, позволяя им 

получать доход от рекламы, размещаемой на их контенте. 

 

Как начать 

 

Для того чтобы начать участие в YouTube Partner Program (YPP), создатели должны 

выполнить несколько условий. Им необходимо: 

● Соблюдать правила монетизации YouTube. 

● Проживать в регионе, где доступна программа YouTube Partner. 

● Не иметь активных нарушений Правил сообщества на своем канале. 

● Включить двухфакторную аутентификацию для своего аккаунта Google. 

● Иметь доступ к расширенным функциям YouTube. 

● Иметь активную учетную запись AdSense для YouTube, связанную с их каналом. 

● Иметь 1 000 подписчиков и 4 000 действительных публичных часов просмотра за 

последние 12 месяцев, или 1 000 подписчиков и 10 миллионов действительных 

публичных просмотров Shorts за последние 90 дней. 

 

 
1 https://support.google.com/youtube/answer/7101720  

https://support.google.com/youtube/answer/7101720
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После выполнения всех требований и подачи заявки на участие в YouTube Partner 

Program (YPP), каналы создателей контента проходят проверку на соответствие политике 

YouTube. Если канал принят, он добавляется в YPP и продолжает мониториться. Процесс 

проверки обычно занимает около месяца. 

После вступления в YPP создатели контента могут начать монетизировать свои каналы с 

помощью таких функций, как реклама на странице просмотра, реклама в ленте Shorts, 

подписки, суперчаты и покупки, приняв соответствующие условия модулей в YouTube 

Studio. Создатели могут управлять своими предпочтениями по рекламе и включать 

монетизацию для своих загрузок. 
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Для получения выплат через YouTube Partner Program создатели должны предоставить 

свою налоговую информацию и пройти процедуру подтверждения личности и адреса, 

когда их доходы достигнут определенного уровня. Выплаты производятся, когда доходы 

создателей составляют минимум 100 долларов США (или эквивалентную сумму в 

местной валюте) на их аккаунте AdSense. Если порог не достигнут в течение месяца, 

заработанные средства переносятся на следующий месяц, пока не будет достигнут 

минимум. В Грузии выплаты осуществляются через банковский перевод. 

Комиссии 

 

YouTube удерживает 45% комиссии с рекламы на странице просмотра, поэтому 

создатели получают 55% от дохода, полученного от рекламы, показываемой на их 

публичных видео. Для рекламы в ленте Shorts YouTube оставляет 55% дохода, а 

создатели получают оставшиеся 45% в зависимости от их доли просмотров. 

 

Telegram Tribute 

 

*Доступно для создателей контента из Армении, Грузии, Украины, Молдовы и Польши. 
 

Tribute (https://t.me/s/TributeNewsEN) — это встроенный в Telegram сервис, позволяющий 

контент-мейкерам монетизировать свои каналы с помощью платных подписок и донатов. 

Он идеально подходит для тех, кто использует Telegram в профессиональной или 

творческой деятельности, включая консультантов, авторов эксклюзивного контента и 

организаторов сообществ. 

 

Как начать пользоваться Tribute 

Для начала работы с Tribute необходимо пройти процесс верификации. Это включает 

добавление бота Tribute в администраторы канала и предоставление документов для 

подтверждения личности. 

После того как бот будет добавлен, платформа проверит ваш канал на соответствие 

базовым требованиям. После успешной проверки вы сможете настроить подписки или 

донаты, указав платежные реквизиты, выбрав страну и способ получения выплат. 

https://t.me/s/TributeNewsEN
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Выплаты 

 

Выплаты производятся два раза в месяц — 10-го и 25-го числа (или в следующий 

рабочий день). Периоды расчетов охватывают транзакции с 1-го по 15-е число и с 16-го 

до конца месяца. Минимальная сумма для вывода на банковскую карту составляет €100. 

Если эта сумма не набирается, остаток переносится на следующую дату выплат. 
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Комиссии 

 

Tribute взимает комиссию в размере 10% с каждой транзакции. Эта комиссия покрывает 

как плату за услуги сервиса, так и расходы на обработку платежей. 

 

Medium 

*Партнёрская программа доступна авторам из Армении, Молдовы и Польши. 

 

Medium (https://medium.com) — это платформа, на которой авторы могут делиться своими 

идеями, знаниями и опытом с глобальной аудиторией, зарабатывая деньги через 

партнёрскую программу Medium. Публикуя качественный и оригинальный контент, авторы 

могут монетизировать свои статьи и привлекать лояльную аудиторию. Также авторы 

могут увеличивать свою базу подписчиков, импортируя адреса электронной почты и 

отправляя статьи напрямую читателям. 

Присоединение к партнёрской программе Medium 

Чтобы присоединиться к партнёрской программе Medium, автор должен быть 

подписчиком платформы. Подписка стоит $5 в месяц или $50 в год и предоставляет 

неограниченный доступ ко всем материалам на сайте, одновременно поддерживая 

авторов за счёт распределения подписочных взносов. Также участник программы должен 

быть старше 18 лет, опубликовать хотя бы одну статью за последние шесть месяцев и 

иметь банковский счёт в стране, которая поддерживается платформой. На данный 

момент авторы из Армении и Молдовы могут участвовать в партнёрской программе 

Medium. Выплаты обрабатываются через Stripe и переводятся, когда заработок 

превышает $10. 

 

 

https://medium.com/
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Типы публикаций и способы монетизации 

Авторы могут публиковать как бесплатные, так и закрытые статьи. Бесплатные статьи 

доступны всем читателям без ограничений, а закрытые материалы предоставляют только 

предварительный просмотр, для полного доступа требуется подписка. Кроме того, авторы 

могут подключить возможность получать чаевые через платформы, такие как Ko-Fi или 

PayPal, позволяя читателям напрямую поддерживать их работу. Монетизировать можно 

только тот контент, на который у автора есть полные права, что гарантирует подлинность 

и оригинальность. 
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Заработок на Medium рассчитывается на основе времени, которое подписчики тратят на 

чтение статьи, взаимодействий, таких как аплодисменты, выделения текста и ответы, а 

также процента читателей, которые проводят на странице не менее 30 секунд. 
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Дополнительно статьи с высоким уровнем вовлечённости получают дополнительные 

бонусы. 

Комиссия 

Medium не взимает комиссию, однако платёжный оператор Stripe удерживает 

транзакционные сборы в размере от 2,9% до 4,9% плюс $0,30 за каждую транзакцию. 
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Примеры и истории успеха 

The Kyiv Independent 

The Kyiv Independent (https://kyivindependent.com/membership/?interval=month) предлагает 

программу членства, поддерживающую независимую журналистику в Украине. Члены 

получают эксклюзивные преимущества, включая ранний доступ к статьям, рассылки, 

аудиоверсии материалов и специальные подарки. Членство начинается с $5 в месяц, а для 

более высоких уровней доступны дополнительные привилегии, такие как обновления из-за 

кулис и личное общение с командой. Также предлагаются корпоративные членства, 

предоставляющие уникальную аналитику. 

 

The Kyiv Independent предоставляет всем читателям бесплатный доступ к своему контенту, 

оставаясь верным принципу открытости. В то же время издание запустило премиальную 

подписку, которая включает эксклюзивные материалы и дополнительные привилегии для 

подписчиков. 

https://kyivindependent.com/membership/?interval=month
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Публикация с большим успехом использует различные краудфандинговые платформы, 

такие как Patreon и GoFundMe (Keep Ukraine’s media going, Keep the Kyiv Independent going). 

Только на платформе Patreon публикация собирает $51,720 в месяц, а кампания по 

поддержке Kyiv Independent на GoFundMe уже достигла £1,839,947. 

Liga.net 

LIGA.net предлагает своим пользователям возможность подписаться на услугу Ad-Free 

(https://www.liga.net/adfree), которая позволяет отключить банерную рекламу на всем сайте. 

Эта подписка доступна по цене 60 грн в месяц или 600 грн в год, что эквивалентно примерно 

€1,5 в месяц или €15 в год. Подписка автоматически продлевается каждый месяц, но 

пользователи всегда могут отказаться от нее. 

Основное преимущество LIGA Ad-Free заключается в удобстве для пользователей, которые 

могут наслаждаться контентом без раздражающих рекламных баннеров. Это особенно 

важно, так как в последнем крупном опросе читателей почти треть назвала баннерную 

рекламу самым раздражающим фактором. Для оформления подписки пользователям 

необходимо указать рабочий e-mail и действующую банковскую карту. 

https://www.gofundme.com/f/keep-ukraines-media-going
https://www.gofundme.com/f/kyivindependent-launch
https://www.patreon.com/kyivindependent
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OC Media 

 

OC Media (https://oc-media.org/membership/) предлагает программу членства, 

поддерживающую независимую журналистику в Кавказском регионе. Члены получают 

эксклюзивные преимущества, включая ранний доступ к статьям, рассылки, аудиоверсии 

материалов и специальные подарки.  

 

Членство начинается с $4,99 в месяц, а для более высоких уровней доступны 

дополнительные привилегии, такие как обновления из-за кулис и личное общение с 

командой. Также предлагаются корпоративные членства, предоставляющие уникальную 

аналитику.  

 

 

https://oc-media.org/membership/
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New Voice Премиум 

 

New Voice (https://nv.ua) предоставляет всем читателям бесплатный доступ к своему 

контенту, оставаясь верным принципу открытости. В то же время издание запустило 

премиальную подписку, которая включает эксклюзивные материалы. Подписчики получают 

специальные колонки, которые рассылаются по электронной почте два раза в неделю и не 

публикуются на сайте. Стоимость подписки: 1 месяц — 99 гривен, 1 год - 989 гривен. 

 

https://nv.ua/
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Кроме того, New Voice издает печатные журналы - один выпуск за 250 гривен, и пакет всех 

печатных выпусков за год (9 выпусков в 2024 году)1959 гривен. Подписчики также получают 

доступ к архиву издания и могут участвовать в специальных мероприятиях и вебинарах, 

организованных редакцией. 

 
 

 

Медиамакс Премиум 

 

Медиамакс предоставляет всем читателям бесплатный доступ к своему контенту, 

оставаясь верным принципу открытости. В то же время издание запустило премиальную 

подписку (https://premium.mediamax.am/am), которая включает эксклюзивные материалы. 

Подписчики получают специальные колонки, которые рассылаются по электронной почте 

два раза в неделю и не публикуются на сайте. Стоимость подписки: 1 месяц — 5000 

https://premium.mediamax.am/am
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драмов, 3 месяца — 12 000 драмов, 6 месяцев — 18 000 драмов.

 
Кроме того, Медиамакс издает и продает книги, написанные как сотрудниками редакции, 

так и другими авторами. 
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Радио “Лратвакан” 

 

Радио “Лратвакан” предлагает как бесплатный, так и платный контент на своей 

мультимедийной платформе (https://lratvakan.am/sign-in/am/?next=/subscribe/am/). 

Пользователи могут смотреть, слушать и читать материалы на любом устройстве в 

любое время. Подписка включает эксклюзивные оригинальные материалы, а также 

контент, созданный в сотрудничестве с партнерами. 

 

Стоимость подписки: 990 драмов за 1 месяц, 5500 драмов за 6 месяцев и 8800 драмов за 

1 год. Объем и график размещения подписного контента регулируются редакцией и могут 

изменяться. 

 

 

https://lratvakan.am/sign-in/am/?next=/subscribe/am/
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JAMnews  

JAMnews (https://jam-news.net) — это региональная медиаплатформа, работающая в 

Грузии, Армении и Азербайджане, которая предоставляет новости и аналитические 

материалы о событиях на Кавказе. С 2020 года платформа обращается к своей 

аудитории за финансовой поддержкой для покрытия операционных расходов. Хотя 

взносы от аудитории невелики, они служат дополнительным источником 

финансирования, дополняя основные поступления от грантов. 

https://jam-news.net/
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Поддержать JAMnews можно в долларах (USD) или евро (EUR), выбрав фиксированную 

сумму — $5, $10, $50, $100, либо указав любую другую сумму. Пожертвования могут быть 

разовыми или регулярными (ежемесячными) через PayPal или банковские карты, что 

позволяет читателям поддерживать работу платформы. 
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Netgazeti 

 

Netgazeti (https://ru.netgazeti.ge) публикует спонсируемый контент на своем сайте и имеет 

специальную рубрику под названием «Нативная реклама». В этой рубрике пользователи 

могут легко найти и ознакомиться со всеми статьями, которые являются частью 

спонсируемого контента. Создавая такое отдельное пространство, Netgazeti 

обеспечивает четкое разделение редакционного и рекламного контента, позволяя 

читателям удобно и доступно взаимодействовать с рекламными материалами. 

 

 
Netgazeti также продает книгу на своем сайте — это сборник статей о Батуми, 

опубликованных в разное время газетой «Батумелеби», которая и является основателем 

Netgazeti. 

 

https://ru.netgazeti.ge/
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Bihus.info 

Интернет-магазин Bihus.Info (https://bihus.info.fatline.bi) активно поддерживает 

расследовательскую журналистику, предлагая разнообразные товары с символикой проекта 

https://bihus.info. Средства, полученные от продажи этих товаров, направляются на 

финансирование антикоррупционных расследований и других журналистских проектов 

команды Bihus.Info. Это позволяет редакции диверсифицировать источники доходов и 

продолжать свою важную работу по разоблачению коррупции и других правонарушений. 

Основное преимущество поддержки через покупку товаров в интернет-магазине заключается 

в том, что каждый покупатель вносит свой вклад в развитие качественной журналистики. 

Пользователи могут легко выбрать и заказать понравившиеся товары, а также оплатить их 

онлайн.  

https://bihus.info.fatline.bi/
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Annex I 

Платежные системы, используемые глобальными 

платформами краудфандинга и монетизации для выплат: 

 

Страна Paypal2 Stripe3 Payoneer4 Банковские 
карты 

Армения Только 
отправка 
 
Продавец может 
только 
отправлять 
выплаты из этой 
страны. 
 
Владелец 
аккаунта PayPal 
не может 
получать или 
выводить деньги 
из этой страны. 

 

    Недоступен 
напрямую 
 
Для стран, где 
Stripe недоступен 
напрямую, Stripe 
Atlas 
предоставляет 
возможность 
зарегистрировать 
компанию в США, 
открыть 
банковский счет в 
США и 
активировать 
платежи Stripe, 
независимо от 
местоположения. 
 

    Доступен     Доступен 

Грузия Отправка, 
получение и 
вывод 
средств 
 
Продавец может 
отправлять 
выплаты из этой 
страны. 
 
Владелец 
аккаунта PayPal 
может получать и 
выводить деньги 
из этой страны. 
 

 

    Недоступен 
напрямую 
 
Для стран, где 
Stripe недоступен 
напрямую, Stripe 
Atlas 
предоставляет 
возможность 
зарегистрировать 
компанию в США, 
открыть 
банковский счет в 
США и 
активировать 
платежи Stripe, 
независимо от 
местоположения. 

 

    Доступен     Доступен 

 
2 https://developer.paypal.com/docs/payouts/standard/reference/country-feature/ 
3 https://stripe.com/global  
4 https://checkoutdocs.payoneer.com/docs/supported-currencies  

https://developer.paypal.com/docs/payouts/standard/reference/country-feature/
https://stripe.com/global
https://checkoutdocs.payoneer.com/docs/supported-currencies
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Молдова Отправка, 
получение и 
вывод 
средств 
 
Продавец может 
отправлять 
выплаты из этой 
страны. 
 
Владелец 
аккаунта PayPal 
может получать и 
выводить деньги 
из этой страны. 
 

    Недоступен 
напрямую 
 
Для стран, где 
Stripe недоступен 
напрямую, Stripe 
Atlas 
предоставляет 
возможность 
зарегистрировать 

компанию в США, 
открыть 
банковский счет в 
США и 
активировать 
платежи Stripe, 
независимо от 
местоположения. 

 

    Недоступен     Доступен 

Украина Отправка, 
получение и 
вывод 
средств 
 
Продавец может 
отправлять 
выплаты из этой 
страны. 
 
Владелец 
аккаунта PayPal 
может получать и 
выводить деньги 
из этой страны. 

 
 

    Недоступен 
напрямую 
 
Для стран, где 
Stripe недоступен 
напрямую, Stripe 
Atlas 
предоставляет 
возможность 
зарегистрировать 
компанию в США, 
открыть 
банковский счет в 
США и 
активировать 
платежи Stripe, 
независимо от 
местоположения. 

 

    Доступен     Доступен 

Польша Полностью 
локализовано 
 

Продавец может 

отправлять 
выплаты из этой 
страны. 

Владелец 
аккаунта PayPal 
может получать и 
выводить деньги в 
местной валюте 
из этой страны. 

    Доступен     Доступен     Доступен 
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Приложение 
PayPal доступно 
на местном языке. 

 

 

 

Доступные платежные системы по странам 

Payment System Армения Georgia Moldova Ukraine 

Apple Pay ✓ ✓ ✓ ✓ 

ArCa ✓    

Bank of Georgia's Express Pay  ✓   

EasyPay ✓    

Electra Pay  ✓   

Fast Shift ✓    

Google Pay ✓ ✓ ✓ ✓ 

HayPost Pay ✓    

IDram ✓    

LiqPay    ✓ 

M-Pay   ✓  

MobiDram ✓    

Monobank    ✓ 
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PayBox  ✓   

Paynet   ✓  

Payoneer ✓ ✓ ✓ ✓ 

Paypal  ✓ ✓ ✓ 

Portmone.com.ua    ✓ 

Privat24    ✓ 

Stripe ✓    

TBC Pay  ✓   

TelCell ✓    

Upay ✓    

Wize ✓    
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Об авторах 

 

Анна Барсегян - журналистка, специализирующаяся на 

влиянии искусственного интеллекта на медиаиндустрию. Она 

имеет степень магистра в области лидерства в креативных 

индустриях от Университета прикладных наук Дармштадта, 

где её дипломная работа исследовала влияние ИИ на будущее 

медиапроизводства, а также степень бакалавра 

журналистики от Ереванского государственного 

университета. Анна работала мультимедийным журналистом 

в различных медиа и в Центре медиа инициатив, где также 

управляла цифровой игрой "Цанцар" по онлайн-безопасности 

и правам человека. Она является соавтором учебного 

пособия «Медиаграмотность» и онлайн-курса о 

трансформации медиа и феномене инфлюенсеров. 

 

Артур Папян - консультант по цифровой безопасности и 

медиа, президент Ереванского Пресс Клуба. Он работал 

журналистом и мультимедийным редактором в Армянской 

службе Радио Свобода более десяти лет. В 2018 году Артур 

стал соучредителем и генеральным директором интернет-

канала "Азатутюн ТВ". В последние годы он преподавал 

онлайн-медиа, интернет-журналистику и профессиональную 

этику в нескольких университетах, включая Ереванский 

государственный университет. Артур также является 

соучредителем CyberHUB-AM - платформе, которая помогает 

журналистам и другим представителям гражданского 

общества защищаться от кибератак. 

 

Олег Хоменок - старший советник по вопросам медиа 

Internews Network и член совета директоров Глобальной Сети 

Журналистов-расследователей, член Комиссии по 

журналистской этики Украины. Он обладает более чем 30-

летним опытом работы в журналистике, медиаобразовании и 

управлении проектами поддержки СМИ на постсоветском 

пространстве. Олег является сертифицированным медиа-

консультантом и тренером по журналистике, автором 

нескольких пособий по журналистике и обучению 

журналистов.  

 



В быстро развивающемся цифровом пространстве средства
массовой информации, блогеры и медиаперсоны постоянно
ищут эффективные и надежные платежные системы и
инструменты монетизации для поддержки своих усилий по
созданию и распространению контента.

Традиционные источники доходов исчезают, в основном из-за
того, что доминирующие платформы, такие как Facebook  и
Google отнимают доходы от рекламы у медиа, поэтому не
случайно, что появились и активно развиваются
альтернативные инструменты и пути получения доходов для
производства и распространения контента.

В этом исследовании рассмотрен целый ряд различных
инструментов монетизации и платежных систем (такие как,
GoFundMe, Kickstarter, Patreon, Buy me a coffee и многие другие)
доступные в Армении, Грузии, Молдове и Украине, описаны их
функции, преимущества, ограничения, а также некоторые
примеры их использования.

ISBN:  978-91-8082-269-5
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